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L
[bookmark: _GoBack]as grandes firmas prestadoras de servicios profesionales trabajan para garantizar la calidad en cada uno de sus contratos. Muchas han decidido certificarse, por ejemplo, en el cumplimiento de ciertos estándares ISO. En el mundo de los contadores, los manuales internos fijan las calidades personales del equipo de aseguramiento y las formas de proceder por todos, de manera que se produce una normalización. Recientes legislaciones y estándares han exigido la revelación del socio a cargo del trabajo, dato que en el pasado no se suministraba en muchos países, bajo el entendido que los servicios eran prestados por la persona jurídica y que ésta sería quien asumiera todo reclamo de responsabilidad. En la última versión de la norma 700 se lee: “(…) 45. The name of the engagement partner shall be included in the auditor’s report for audits of complete sets of general purpose financial statements of listed entities (…)”. Más adelante, en el párrafo A56, se lee: “(…) naming the engagement partner in the auditor’s report is intended to provide further transparency to the users of the auditor’s report of a complete set of general purpose financial statements of a listed entity. (…)”.
Según W. ROBERT KNECHEL, University of Florida, ANN VANSTRAELEN, Maastricht University y MIKKO ZERNI, Jyv€askyl€a University School of Business and Economics (Does the Identity of Engagement Partners Matter? An Analysis of Audit Partner Reporting Decisions, Contemporary Accounting Research Vol. 32 No. 4 (Winter 2015) pp. 1443–1478): “(…) First, we ﬁnd that both audit reporting aggressiveness and conservatism persist over time and extend to future audits of other clients of the same auditor. Analyses of the earnings properties of clients of individual partners corroborate this ﬁnding: accrual estimates are less persistent for clients of auditors with a history of misreporting. Overall, these results suggest that auditor aggressive or conservative reporting is a systematic audit partner attribute and not randomly distributed across engagements. Second, we ﬁnd that the market recognizes and prices diﬀerences in audit reporting style when engagement partners have a history of aggressive reporting. The credit market attributes higher implicit interest rates, worse credit ratings, and a higher likelihood of insolvency to clients of auditors with a history of prior Type 2 (aggressive) reporting errors but not prior Type 1 (conservative) errors. Also, publicly listed companies have a lower Tobin’s Q if their audit partner has a history of aggressive reporting. (…)”.
En casi 40 años de compartir con los contadores, hemos llegado al convencimiento que la personalidad de ciertos profesionales es prenda de trabajos excepcionales desde el punto de vista de su calidad. Por lo general son personas que les gusta estudiar más allá de los estándares, que tienen una visión amplia y más completa del mundo económico y que supervisan a fondo sus trabajos mientras enseñan a sus auxiliares. Estamos seguros que muchos socios, hoy ocultos tras revisores fiscales, tendrán que tomarse más en serio muchos trabajos.
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